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Effect dat eerdere informatie (anker) zwaar weegt bij 
je besluitvorming. 

Een eerder getoonde waarde of getal beïnvloedt je 
oordeel of beslissing of schatting. Zelfs als die waarde 

irrelevant is. 

Sherif e.a., 1958



We bepalen wat het juiste gedrag is door te 
analyseren wat volgens anderen juist is. 

Bandura & Menlove (1968)
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[goud]

Crowdfunding is niet
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Crowdfunding is wel



We willen consistent zijn met wat we eerder 
hebben gezegd of gedaan. 

Commitment aan A, levert daardoor ook 
commitment aan de vervolgstap B op. 

Fazio, Blascovitch&Driscoll (1992)



[commitment]

Crowdfunding is wel



3. Hoe breinen besluiten3. Hoe breinen besluiten













We willen graag ergens bij horen. 
Als je je deel van een groep voelt, ben je bereid 

iets voor die groep te doen.  

(Goleman, 1992)
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Marketing elementen
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● Wat zijn de drijfveren (redenen om lid te zijn)?
● Wat zijn de blokkades en hindernissen en twijfels?
● Waar zit de overlap tussen leden en project?

Waarom is dit project relevant voor je leden?



● Doneren/lenen
● Aandelen/eigenaarschap
● (Voor)verkoop/tegenprestatie
● Combinatie 

Wat voor crowdfunding kies je?
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Welke kanalen kies je?





Welke kanalen kies je?
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Testen en doorontwikkelen





Wie zijn de eerste investeerders?

● Wat is hun belang?
● Wat voor 1-op-1-contact zou jij prettig vinden?





Liever vermijden we verlies 
dan dat we voor winst gaan

Tversky & Kahneman (1979)



4/6 
Voorverkopen

4/6 
Voorverkopen





4/6 
Voorverkopen

4/6 
Voorverkopen



5/6 
Crowdfunding starten en geld 
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Wat zijn belangrijke, hoopgevende tussenresultaten?
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Gezond bedrijf runnen
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